
b i e n v e n i d a s

_ r e c o p i l a c i ó n
de slides con buenos ejemplos de las partes de la estructura de un pitch deck



_frase de
apertura

s t o r y t e l l i n g !  
este pitch deck empieza con una anécdota de una situación que nos ha pasado a todos:
que nos dejen esperando en el teléfono mientras nos dan respuesta en un banco.



_otro gran ejemplo de storytelling para comenzar, haciendo un statement de cómo tú
eres el primer afectado y cliente de tu propia empresa. esta es una de terapia y él
empieza diciendo que sufre de terapia. esto humaniza el pitch desde el inicio y causa
empatía.



ejemplos de cifras que hablan por sí solas de la magnitud
del problema a solucionar.
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exhibe el problema de manera
visual y así mismo con pocas
palabras clave 



_muestra la
solución
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aquí explica
claramente cómo es su

solución y los puntos
más importantes de tu

propuesta de valor



otro ejemplo de su propuesta de valor del
QUÉ los hace únicos
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puedes poner hasta los 2 principales problemas
y cómo tú lo solucionas en pocas palabras. 
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+estatus
actual
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t e n d e n c i a s
q u e  a p u n t a n  
a  t u  f a v o r
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aquí muestra cómo es el sistema tradicional ,
contra su proyecto. 

es buenísimo para entender mejor cómo funciona algo ahorita y cómo tú lo simplificas o
lo sanas. (aquí hasta se ve cómo ahorran mil pasos en el proceso)



modelo de negocio
cifras claras que muestran cómo ganarás dinero. 14



_modelo de
negocio de

airbnb 
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estrategia de
entrada,
ejemplo de reclutamiento y expansión
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parecido a una
estrategia Go-
to market
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 para plasmar las etapas de tu proyecto



muestra cómo
ha sido el

proyecto hasta 
 ahora con

datos finos y
explica

brevemente la
etapa 1 y 2. 



ejemplos para plasmar la
competencia 
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_otro
ejemplo de
una matriz

para la
competencia



para terminar se me hace muy bueno cómo explica cuáles son sus dos áreas de interés para seguir
creciendo. esos siguientes pasos y objetivos dan mucha claridad en el plan de acción de la empresa.

y tiene sus propios KPIs
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gran ejemplo

para dejar claro

cuáles son las

siguientes etapas

u oportunidades

de crecimiento
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